
OBJECTIVOS
• Identi�car as principais vantagens e desvantagens 
de investir num negócio em sistema de franchising 
• Dominar os aspectos chave na selecção de uma 
oportunidade de franchising
• Conhecer as condições especí�cas de uma negociação 
em franchising: jurídicas, comerciais, �nanceiras

PÚBLICO-ALVO
Este curso destina-se a todos aqueles que pretendem avaliar a possibili-
dade de investir num negócio através do franchising, na óptica 
do potencial franchisado.

PROGRAMA
O que é o Franchising?
• Comparação entre os diversos tipos de franchising existentes
• Entender a relação franchisador/franchisado: contrapartidas e obrigações de cada uma das partes
• Identi�cação das diferentes formas de iniciar um negócio em franchising: Master, Area Developer, Franchisado
• Conhecer os principais indicadores do mercado do franchising em Portugal
De�nição dos critérios fundamentais na selecção de oportunidades de franchising. 
Onde e como encontrar oportunidades.

ANÁLISE DOS FACTORES A CONSIDERAR NA SELECÇÃO DO FRANCHISADOR
• Análise geral do franchisador
• Análise do conceito/mercado
• Avaliação da experiência e know-how do franchisador
• Identi�cação do apoio inicial disponibilizado pelo franchisador
• Condições especí�cas: aspectos comerciais/operacionais
• A importância do contacto com outros franchisados
• Aspectos �nanceiros
Análise das questões jurídicas e contratuais a considerar no Contrato de Franchising • Aspectos Práticos

ORADOR PRINCIPAL
Eduardo Miranda, fundador do IIF – Instituto de Informação em Franchising, SA, empresa responsável pelas princi-
pais actividades do franchising em Portugal. Nesta qualidade, teve um papel de destaque no desenvolvimento 
deste sistema no mercado nacional. Possui um longo histórico como orador, tendo coordenado e participado nos 
últimos anos em mais de 70 acções de formação sobre o franchising tanto em Portugal como no exterior.

ORADORES CONVIDADOS
• Advogado
  

próprio negócio
em franchising
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